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A\ Este documento es una muestra parcial con contenido referencial. Las secciones marcadas con g
contienen andlisis completo disponible Gnicamente en el informe personalizado. Los datos mostrados

corresponden a un caso ficticio elaborado con fines demostrativos.
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EMPRENDE SEGURO — Diagnéstico de Estudio de Mercado MUESTRA

Lo que sabras al recibir tu informe

No es un documento genérico. Cada pregunta a continuacion tiene respuesta especifica para tu negocio, tu zona y tu

capital disponible. Esta muestra contiene extractos de 4 de las preguntas.
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¢Hay suficiente gente en mi zona dispuesta a pagar por esto?

Calculamos el tamaiio real del mercado en tu sector con datos locales — no promedios nacionales.

Sabrds si la demanda justifica la inversion.

¢Quién ya esta vendiendo lo mismo que yo — y como lo esta haciendo?

Identificamos a tus competidores reales en tu area, qué cobran, qué les falla y donde puedes

diferenciarte sin entrar en guerra de precios.

éCuanto necesito vender cada mes para no perder dinero?

Con tus costos reales y el precio que acepta el mercado local, calculamos el nimero exacto que tu

negocio necesita alcanzar para sobrevivir — y si ese nimero es realista.

¢En cuanto tiempo recupero lo que inverti?

Proyectamos tres escenarios (conservador, esperado y optimista) para que sepas en el peor caso

cuando recuperas tu inversion y qué tan sensible es el negocio a bajas de ventas.

é¢Qué podria salir mal — y cémo lo manejo antes de que pase?

Seccién completa en el informe personalizado.

é¢Qué hago exactamente en los primeros 90 dias para no desperdiciar capital?

Seccion completa en el informe personalizado.

éAbro, ajusto o descarto esta idea?

Conclusion y recomendacion final — seccion completa en el informe personalizado.
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EMPRENDE SEGURO — Diagnéstico de Estudio de Mercado MUESTRA  Seccion 2

2. Resumen Ejecutivo

Esta seccidn sintetiza los hallazgos mds relevantes del andlisis. En tu informe completo, cada punto de este resumen
tiene entre 2 y 6 paginas de respaldo con datos, tablas y fuentes.

Conclusion principal
Existen condiciones de mercado favorables para lanzar una cafeteria artesanal en el sector
analizado, siempre que se adopte un modelo diferenciado (calidad artesanal + delivery

eficiente) y se ejecute la estrategia de captacion definida en los primeros 90 dias.

Hallazgos clave

MERCADO POTENCIAL EN EL COMPETIDORES DIRECTOS PUNTO DE EQUILIBRIO
SECTOR IDENTIFICADOS MENSUAL
INVERSION INICIAL REQUERIDA PERIODO DE RECUPERACION TIR ESTIMADA (ANO 1)
ESTIMADO
usD 7,500

% Los valores marcados en gris estan disponibles en tu informe personalizado. Son calculados con datos

reales de tu zona, tu capital y la estructura de costos especifica de tu negocio.

Oportunidades prioritarias identificadas

¢ Alta demanda de desayunos y meriendas premium en zonas de oficinas y residencias del sector
norte

¢ Mercado de delivery desatendido — competencia local carece de sistema de pedidos digitales
e Oportunidad de modelo de suscripcion semanal/mensual para oficinas y hogares recurrentes

e Segmento de reuniones y eventos pequeiios sin proveedor especializado en la zona

Riesgos identificados

o Alta sensibilidad al precio en el segmento masivo — diferenciacion por calidad es clave

o Costos de materia prima pueden variar — recomendacion de proveedores locales incluida en el
informe

* Dependencia del volumen de delivery en primeros 3 meses antes de construir base de clientes
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EMPRENDE SEGURO — Diagnéstico de Estudio de Mercado MUESTRA  Seccion 3

3. Perfil Demografico y Econédmico del Sector

Esta seccidn establece el contexto del mercado objetivo: quiénes son los potenciales clientes de tu
negocio, cuantos son, cuanto ganan y qué pueden pagar. Es la base sobre la que se construyen los

calculos del mercado potencial y el andlisis de precios.

3.1 Indicadores econdmicos relevantes — Ecuador 2025

Indicador Fuente Implicacidn para el negocio

Define el rango bajo de capacidad de
Salario Basico Unificado USD 470 / mes IESS 2025

pago
Ingreso familiar USD 858.67 / INEC, nov.
) Base para estimar gasto discrecional
promedio mes 2024
. - USD 821.06 / INEC, nov. y

Canasta basica familiar Margen disponible: ~USD 37 / mes
mes 2024

Tasa de informalidad Segmento objetivo: ingreso medio-alto
>50% PEA INEC 2025

laboral del sector

Crecimiento PIB +1.8% proy. Contexto de crecimiento moderado,

BCE 2025 o
Ecuador 2025 bajo riesgo

3.2 Caracterizacion del mercado local

El sector norte de Quito analizado concentra una combinaciéon de zonas residenciales de clase
media y media-alta con presencia significativa de centros de trabajo, colegios y comercios de flujo
constante. Esta combinacion genera una demanda mixta entre el consumo por conveniencia y el

consumo aspiracional.
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Tamaio de poblacién objetivo y calculo de mercado accesible

Esta seccion incluye el andlisis de poblacion por estratos socioeconémicos, estimacion de hogares objetivo,
frecuencia de consumo proyectada y cdlculo de TAM, SAM y SOM para tu negocio especifico. Disponible en

tu informe personalizado.

3.3 Comportamiento del consumidor — Segmento objetivo

Variable Segmento A (oficinas) Segmento B (residencial)

Motivacién principal Ahorro de tiempo y comodidad Calidad y experiencia



Variable Segmento A (oficinas) Segmento B (residencial)

Frecuencia estimada de compra en informe en informe

Ticket promedio dispuesto a pagar en informe en informe

Canal preferido WhatsApp / app delivery WhatsApp / recomendacién
Factor de fidelizacion clave Puntualidad y consistencia Sabor y presentacién

Nota metodoldgica: El perfil del cliente objetivo se construye cruzando datos demograficos
del sector, analisis de competencia y perfiles de consumo observados en mercados

comparables. No se utilizan datos personales de ningln individuo.
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EMPRENDE SEGURO — Diagnéstico de Estudio de Mercado MUESTRA  Seccion 5

5. Analisis de la Competencia

Este andlisis identifica los actores directos e indirectos que compiten por el mismo cliente objetivo
en el sector analizado. Se evaluan fortalezas, debilidades, precios, horarios, canales de venta y

estrategias de captacion de cada competidor.

5.1 Mapa competitivo del sector

Precio

Competidor Fortaleza principal 5 Debilidad
referencial

Ubicacion . . .
) . . . en Sin delivery, sin
Cafeteria Tradicional A Directa consolidada, ; o
informe presencia digital
clientela fija
Cadena de Cafés . Marca reconocida, en Precio alto, no
) Indirecta . ) ,
Nacional ambientacion informe personalizacidn
Calidad
Emprendedor delivery . . . . en . . .
Directa Bajo precio, rapidez , inconsistente, sin
zoha informe
marca

2 competidores , L ) )
o fit Analisis completo en tu informe personalizado
adicionales

5.2 Ventana de oportunidad identificada

El analisis competitivo revela un espacio no atendido en el mercado del sector: existe demanda de
un producto de calidad artesanal con disponibilidad de delivery rdpido, que los competidores
actuales no cubren simultdneamente. Los negocios de calidad no hacen delivery; los que hacen

delivery no tienen calidad diferenciada.

Oportunidad validada: El posicionamiento recomendado ("calidad artesanal + servicio digital
agil") no tiene competencia directa equivalente en el radio de influencia analizado. Esta es la

palanca de diferenciacién principal.
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Andlisis de precios del mercado y estrategia de posicionamiento de precio

Tu informe incluye tabla completa de precios por producto/competidor, el rango éptimo de precios para tu
negocio y la justificacion de la estrategia de precio recomendada. Seccion 6 — disponible en informe

completo.
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Perfil detallado del cliente objetivo — Seccién 7

Incluye buyer persona, motivaciones de compra, canales de captacion efectivos y estrategia de fidelizacion
recomendada para este sector especifico.
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EMPRENDE SEGURO — Diagnéstico de Estudio de Mercado MUESTRA  Seccion 9

9. Punto de Equilibrio y Analisis de Rentabilidad

El punto de equilibrio determina exactamente cudnto debes vender cada mes para que tu negocio
no pierda dinero. Es el dato mas critico del analisis: si el punto de equilibrio es inalcanzable para el

mercado de tu zona, el negocio no es viable con tu capital actual.

9.1 Estructura de costos fijos mensuales

Concepto Monto mensual (USD)

Arrendamiento del local en informe
Servicios basicos (luz, agua, internet) en informe
Personal (estructura recomendada) en informe
Sueldo del propietario (recomendado) en informe
Materias primas estimadas en informe
Marketing digital mensual en informe
TOTAL COSTOS FIJOS MENSUALES en informe

9.2 Calculo del punto de equilibrio

Con los costos fijos determinados y el margen de contribucién calculado para cada linea de

producto, el andlisis entrega:

UNIDADES/SERVICIOS MINIMOS INGRESOS MINIMOS PARA VENTAS/DIA NECESARIAS
POR MES CUBRIR COSTOS

# Los valores exactos del punto de equilibrio son calculados con los precios de mercado reales de tu zona, la
estructura de costos de tu negocio especifico y el mix de productos proyectado. Disponible en tu informe

personalizado.

Proyecciodn financiera a 5 afios — Seccién 10

Incluye tres escenarios (pesimista, base, optimista), proyeccion mes a mes del afio 1, flujo de caja libre, ROl y

periodo de recuperacion de la inversion. Grdficas incluidas.



N
Andlisis de riesgos y estrategias de mitigacion — Seccién 11

Matriz de riesgos con probabilidad e impacto, riesgos identificados especificamente para este tipo de

negocio y zona, y recomendaciones concretas para cada riesgo.
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EMPRENDE SEGURO — Diagnéstico de Estudio de Mercado MUESTRA  Seccion 12

12. Plan de Accion — Primeros 90 Dias

Este plan traduce el andlisis en acciones concretas y ordenadas. Esta disefiado para minimizar el

riesgo en los primeros meses de operacién, que son los mas criticos para la supervivencia del

negocio.

Semanas 1-2 (extracto de muestra): Fase de preparacidn y validacién antes de la apertura

oficial.

DIAS 1-7

DiAs 8-14

DiAS 15-21

Validacidn final y preparacion de infraestructura

Confirmar disponibilidad del local, negociar condiciones del arriendo (meses sin costo si es
posible). Registrar el negocio en el municipio. Abrir cuenta bancaria empresarial. Adquirir
equipos basicos prioritarios segun lista incluida en el informe (orden de adquisicién

recomendado para optimizar flujo de caja).

Pruebas de receta y construccion de oferta

Definir el mend inicial (maximo 8—10 items para facilitar operacion). Pruebas de costo real por
producto con margen objetivo minimo del 55%. Crear perfil en Google Maps, Instagram y
WhatsApp Business. Configurar sistema de pedidos por WhatsApp antes de la apertura.

Apertura blanda (soft launch)

Lanzamiento con capacidad limitada para ajustar procesos. Ofrecer descuento de inauguracion
a clientes del barrio (estrategia definida en el informe). Activar primeras acciones de captacidn

en redes sociales con contenido definido en la seccidon de marketing.

Revisidon de métricas y ajuste de operacion

Verificar que las ventas reales se alinean con el escenario base del punto de equilibrio.
Identificar productos con mayor rotaciéon y margen. Primer contacto con empresas y oficinas del
sector para prospeccion B2B (guidn incluido en informe).
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Semanas 5a 13 — Dias 31a 90

Incluye: estrategia de fidelizacion y construccion de base de clientes recurrentes, lanzamiento de modelo de

suscripcion, captacion de clientes corporativos, revisiones financieras mensuales y hoja de métricas de

seguimiento. Disponible en tu informe completo.

El plan completo de 90 dias incluye acciones semanales, responsables, métricas de

seguimiento y un tablero de control simple para que puedas monitorear si tu negocio esta en

ruta hacia el punto de equilibrio en los tiempos proyectados.
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Tu informe tiene mas de
40 paginas de analisis real.

Este documento es solo un extracto. En tu estudio personalizado, cada seccidn
esta completa — con los datos especificos de tu negocio, tu zona y tu capital

disponible.

® Diagndstico comparativo de 3 a 5 ideas de negocio
® Mercado potencial calculado para tu sector
® Analisis completo de competencia en tu zona
® Punto de equilibrio y proyeccién financiera a 5 afios
® Plan de accion de 90 dias para lanzar

® Conclusién clara: invertir, ajustar o descartar

Todo en un solo informe profesional en PDF, entregado en 5 dias habiles.

Garantia de devolucién 100% si no te da claridad.
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